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Súper 18 es una empresa con raíces y respaldo familiar ubicada en ruta 8 km 24.9 calle 
18 de julio. Barros Blancos. 
Comenzamos el 19 de diciembre de 2005 comercializando frutas y verduras al por me-
nor con el objetivo de poder sustentar los estudios terciarios ya que estaba terminando 
el liceo y cumpliendo la mayoría de edad. Gracias al apoyo de nuestros clientes, familia, 
el compromiso de nuestros colaboradores y proveedores, en estos 20 años nos conver-
timos un autoservicio, sin perder la esencia, seguimos vendiendo frutas y verduras sin 
intermediarios en un horario de 8.30 a 23hs los 365 días del año.
Visión: 
Desde el inicio nuestra visión ha sido la misma, proveer productos de calidad al mejor 
precio para la zona, brindando una atención personalizada respaldando el 100% de lo 
que comercializamos, entendemos que el cliente es un factor sustancial, es un eslabón 
muy delicado y si no lo cuidamos nos quedamos sin negocio, la nutrimos brindando un 
horario fijo, extenso, ininterrumpido y sin excepciones. 
Historia:
Desde niño, la cultura del trabajo, la responsabilidad, el cumplimiento y el respaldo fue 
inculcado y forjado por mis abuelos y mis padres. 
En los inicios mi abuelo Omar Avero con setenta y largos años me venía a buscar todas 
las mañanas para ir a abrir el local, nos enseñaba y nos ayudaba a “preparar el puesto” se 
dedicó toda la vida al rubro de frutas y hortalizas produciendo en la quinta como media-
nero y luego por muchos años más comercializó en el Mercado Modelo, nos acompañó 
hasta que el cuerpo le dio,  con todas las nanas que tenía seguía y seguía sin dejar de 
cumplir, esos comportamientos y actitudes nos fueron forjando como empresa. 
Luego del mediodía mi padre Julio Avero que comercializaba frutas y verduras en el Mer-
cado Modelo al por mayor, nos traía la mercadería para tener siempre fresco y de calidad, 
luego de estar 12 o 14hs trabajando venia y nos ayudaba sin excusas de estar cansado.
En la tarde noche venia mi hermana Gisella y mi madre Mariela di Longo luego de sus 
jornadas laborales a colaborar con la atención y el cierre del comercio ya que como tenía-
mos arrendado una parte pequeña del local había que entrar la mercadería que llevaba 
tiempo y trabajo.

Fueron pasando los años y nuestro comercio fue incorporan-
do bebidas y comestibles a la oferta dado que los clientes nos 
manifestaban la necesidad de centralizar sus compras y es allí 
donde mi padre que venía afectado por la crisis comercial, 
más estaba comenzando a transitar la enfermedad de Parkin-
son, decide a dejar el Mercado Modelo para encabezar este 
emprendimiento, fue un envión bárbaro ya que él tenía lo más 
importante y lo más difícil de conseguir (experiencia comercial, 
liderazgo, solidaridad, carisma), apoyado con las ganas de brin-
dar muchas horas de trabajo, gracias a ese esfuerzo pudimos 
seguir evolucionando y ampliando el local para transformarlo 
en un autoservicio, al igual que mi abuelo, mi padre nos dirigió 

hasta que no pudo más debido a que le costaba mucho 
movilizarse por la evolución de su patología, igualmente 
por teléfono y desde su casa estaba al tanto de todo,  nos 
inculcó y regaló con hechos las herramientas necesarias 
para no darnos por vencido, ser buenos comerciantes, 
respetuosos y  responsables. 
En esta evolución y en este camino se fue sumando la 
familia política, la familia GOIA  -  TEJERA, Valeria, Laura 
y Gustavo son jugadores fundamentales en la estructura 
de la empresa, contribuyen y colaboran diariamente en 
la gestión, planificación, control y mantenimiento para 
seguir evolucionando y progresando. 
Actualidad:
Luego de 20 años de labor no nos olvidamos 
de los colaboradores diarios, sin ellos sería 
imposible poder cumplir todos los días de la 
semana un horario tan extenso y exigente que 
es estar los 365 días abierto, gran parte del per-
sonal viene acompañándonos desde hace mu-
chos años.  Seguimos esforzamos para que la 
zona tenga un comercio cómodo, cercano, con 
todos los rubros disponibles, a un precio justo, 
haciendo hincapié en la atención al cliente. 
Proyección:
Planeamos seguir evolucionando, ampliándonos y brin-
dando un mejor servicio generando más oportunida-
des laborales en la zona a las generaciones futuras.
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